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Uzņēmuma pieteikuma forma 

200__.gada __._______
Uzņēmuma nosaukums: ________________________                   
Kontaktinformācija: _________________________


	Biznesa ideja un produkts
	Īsumā aprakstīt biznesa ideju un piedāvāto produktu vai pakalpojumu (iekļaujot produkta/pakalpojuma galvenās īpašības, konkurences priekšrocību tirgū, gatavības stadiju (ideja/prototips/gatavs produkts));

	Mērķauditorija
	Definēt galveno uzņēmuma mērķauditoriju un tās aktualitāti/vajadzību pēc piedāvātā produkta/pakalpojuma; 

	Nozares/tirgus apraksts
	Īsumā aprakstīt tirgus izmēru, attīstību, konkurentus un uzņēmuma pozicionējumu salīdzinājumā ar konkurentiem;

	Uzņēmuma attīstības perspektīvas

	Īsumā aprakstīt uzņēmuma plānotās tālākas biznesa izaugsmes iespējas (piemēram, esošās darbības nostiprināšana vai paplašināšana, jauna virziena attīstīšana) un atbilstoši galvenie plānotie darbības plāni/ stratēģija (piemēram, pārdošanas, mārketinga, ražošanas, darbinieku piesaistes vai citās jomās);
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Finanses 
	Norādīt finanšu datus (apgrozījums, peļņa), nākotnes plānoto apgrozījumu, peļņu, nepieciešamās investīcijas;


	Komanda
	Aprakstīt vadošos darbiniekus, kas darbojas/plāno darboties pie šīs idejas/uzņēmuma;

	Problēm-jautājumu definējums
un
Mentora vajadzība 
	Aprakstīt uzņēmuma galvenos problēm-jautājumus biznesa tālākas attīstības realizācijai. Atbilstošiem tiem definēt jomu, kurā ir vajadzība pēc mentora.


Pieteikumu nosūtīt: info@mentoruklubs.lv
Uzņēmuma/idejas aprakstam jāiekļaujas 1 lapā
Instrukciju tekstu var izdzēst, ja nepieciešams vairāk vietas tekstam par uzņēmumu
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